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1. lenu ocBOeHMs TUCHUILIHHBI «/[eJI0BOI MHOCTPAHHBIN A3BIK»

eabrw OCBOCHUSA UCLMIUIMHBI «/[€TOBOM HMHOCTPAHHBINA SI3BIK» SIBISIETCA COICHCTBUE
(hOpPMHUPOBAHHIO M PA3BUTHIO Y CTYJICHTOB OOIIEKYIbTYPHBIX M MPOPECCHOHATBHBIX KOMIICTCHITHIH,
MO3BOJISIIOIIMX MM B JalbHEHIIEM OCYIIECTBISTh MPO(ECCHOHATBHYIO JESITeIbHOCTh B 00JACTH
JIEIIOBOTO OOIIEHHS] B YCTHOM M MUCBMEHHOU (hopmax.

2. Mecto aucuunjuHsl B cTpykrype OOII 6akanaBpuara

JucuumuuHa <«J{eoBOi HHOCTPAHHBIA SI3BIK» OTHOCHUTCS K MUCHUIUIMHAM TIO0 BBIOOPY
TYMaHUTAPHOTO, COLIMATIBLHOI0, SKOHOMUYECKOTO ITUKJIA.

JIns ocBOEHUS TUCHUIUIMHBI «/[€10BOM MHOCTPAHHBINA A3bIK» CTYACHTHI UCIOJIb3YIOT 3HAHUS
U yMeHHS, CPOPMHUpPOBAHHBIE B TMPOIECCE M3YYCHHUS JNUCIHUIUIMH BapUAaTHBHOM YacTH
npodeccnonanbHOrO IUKIa «[IpakThkKa yCTHOW M MUCHPMEHHOW pedrn», a TakKe TUCITUILIAHBI
T'YMaHUTAPHOTO, COLIMATIBHOIO U SKOHOMUYECKOTO IIUKJIa

OcBoeHHE TUCIHUIUIUHBI «J[eTOBOW WHOCTPAHHBINA SI3BIK» SBISIETCS HEOOXOAMMON OCHOBOWA
JUTS TTOCIICAYIOIIEr0 M3YYEeHUsT TUCHHIUIMH MO BeIOOpY mpodeccronanbaoro mukia («lIpakTukym
0 KYJITYpE PEUEBOT0 OOLICHUS), IJIsl IPOXOXKACHUS TIeJarOTHICeCKOM MPaKTHKH.

3. Komnerenunu odyuyarwmerocsi, popMupyemMbie B pe3y/ibTaTe 0CBOCHHUS AU CHHIIIUHBI
«/1e10BOM HHOCTPAHHBIN A3BIK
ITponiecc m3yueHHs] IUCHMIUIMHBI HAIpaBiIeH Ha (OPMHPOBAHUE DJIEMEHTOB CIEIYHOIUX
koMmnereHiuil B coorserctBuu ¢ @I'OC BIIO no nanHOMy HanpaBlIEHUIO:

Konpl HanMenoBanue CTpyKTypHBIE 3JIEMEHThI KOMIETEHIIUH
(B pe3ysnbTaTe OCBOCHUS AUCITUTUINHBI
KOMIIETCHITHH KOMIIETCHITHH o
00Y4aIOIIMICS JOJDKCH 3HATh, YMETh, BIAJICTh)
1 2 3
3HaTh:
- CTpaTerud  JIOTUYHOTO MOCTPOCHHUS
BBICKa3bIBaHUS,
YMeTs:
- JIOTUYECKU BEPHO BBICTpaNBaTh MHUCbMEHHYIO
CIOCOOEH JIOTMYECKH BEPHO _
OK-6 U YCTHYIO peyb;
CTPOUTH YCTHYIO u )
Bnaners:

MUCBMEHHYIO peyb . .
- HaBbIKAMU YCTHOW W THCHMEHHOW pe4H B

WHOSI3BIYHOM  cpene B chepe  aenoBoi
KOMMYHUKAaIIUH,

- crocobamMH BelleHHUs JENOBBIX MEPEroBOPOB
Ha H3y4Ya€MOM HWHOCTPAaHHOM  A3BIKC  JIA
perieHus mpoeCCHOHAIBHBIX 3a7a4 B cdepe

o0Opa3oBaHMs.

YMerTsh:
BJIa/IEET OTHUM U3 - OCyIIECTBIATh A(PPEKTUBHBIA TOUCK
WHOCTPAaHHBIX  SI3bIKOB  Ha | MH(POPMALUU JUIsI COCTABJIECHUS HEOOXOIUMBIX
YPOBHE, MO3BOJISIONIEM | JOKYMEHTOB, THCeM B cdepe  JeloBor

OK-10 mojyyatb ¥ OIICHMBATh | KOMMYHHMKAIlMM Ha H3y4a€MOM HHOCTPAHHOM

uHboOpMaIMI0O B 00JAaCTH | SA3bIKE, MOJIH30BATHCS PA3IUYHBIMU CIOBAPSIMH
npodecCuOHAITBHON U CIIPaBOYHOM JIUTEPATYPOH;
JeSATeIbHOCTH u3

Bnaners:

3apyO0eKHBIX HCTOYHHKOB
- croco0aMu TTOWCKa, COCTaBJICHHS, MEePEBOJIa

HA PYCCKHM SI3BIK JI€JIOBOW KOPPECIOHICHLINH,




He00X0oInMMO IUIA perieHus
npoecCHOHANIBHBIX 3a]1a4.

3HaTkb.
- OCHOBHBIE TIOHSTHUS, TEPMHUHBI, CJIOBa U
BBIPDOKCHHUA-KIUIIE  TI0 MPOdeCcCHOHATHHOM

BIIQ/ICCT OJTHUM U3 | TEMaTHUKe,
WHOCTPAaHHBIX  S3BIKOB  Ha | YMETh!

OIIK-5 YpOBHE - ymMeTh O(GOPMJISTH U COCTABIATH JICIOBBIC
po¢eCCHOHATBHOTO MHUChMa, 3ampOCHI npodeCcCuOHATBHON
o0meHus TEMATUKH,

Bnaners:

- peueBbIMU KJTUIIIE B cdepe

poeCCHOHATLHOH KOMMYHHKAIIHH.

3HaTh:

- OCHOBHBIC KaTETOPUH TEKCTA,

YMerTs:
CHOCOOCH K TMOATOTOBKE U .

- AQHAJTM3UPOBATh MCXOIHBIA TEKCT U3 CQeph
PENaKTUPOBAHUIO  TEKCTOB .

OIIK-6 JICIOBOM  KOPPECTHOHCHIIMU, BBISBIIATH €T0

npodeccrnoHaIbHOTO u
(YHKIIMOHATEHO-CTHIIMCTUICCKHE
COITMATBHO 3HAYHMOTO )
XapaKTEPUCTHKH;
CoJZIepKaHus -
Bnaners:

- HaBBIKAMH IIOATOTOBKH TEKCTOB J€JIOBOI
KOPPECTIOHICHIIHH.




OO0mast TpyA0€MKOCTh TUCHUTUINHBI COCTABIISICT

4. CTpyKTYpa U coJepkaHue TUCHUILINHBI «/(e10B0ii HHOCTPAHHBIH A3BIK»

4.1.CTpyKTypa THCHUIIMHBI «/]e10BOii HHOCTPAHHBIN SI3BIK»
3a4YCTHBIX €IUHHUII,

qaca.

No HaunmenoBanue Bunpl yueGHO# paboThI, BKIIFOYAs DopMBbI TEKYIIETO KOHTPOJIS
n/n pa3enoB U TeM CaMOCTOSITENILHYIO padOTy CTYACHTOB U yCIIeBaeMOCTH
JTUCHIUTUTAHBI (MOTYJIS) TPYAOEMKOCTh (no neoensm cemecmpa)
8 B Yacax)
o § AynutopHas CamocTosiTenbHast
§ § pabota
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1. Pasznen 1. KynbeTypHble pasninuuss B 1-2 4 4 4 14 1-2
chepe 1em0BOro 00IEeHMs
2. Paznen 2. JlenoBasi KOppeCTOHACHIIHS 4 | 3-4 4 4 4 2 2 34 4
3. Pasnen 3. Bune! genosoro nmucsMa 4 | 5-6 4 4 4 4 5-6 6
4, Paznen 4. dunancoBas nepenucka 4 |7 2 2 2 1 7 7
5. Paznen 5. Tlouck paGoTsl 4 | 89 4 4 4 2 2 8-9 9
6. Paznien 6. TenedoHHbIN pa3roBop 4 10-11 | 4 4 4 14 10-11
7. Paznen 7. JlenoBoe obmienue B padbouee u | 4 | 12-13 | 4 4 4 12 2 12-13 13
CBOOOJTHOE BpeMs
8. Paznen 8. JlenoBeie coOpanus u Betpeun | 4 | 14 2 2 12 14
9. Paznen 9. IleperoBopsl 4 | 15 2 1 1 15 15
10. | Pazmen 10. [lenoBasi mepenucka B CETH 16-17 4 12 2 16-17 17
Nurtepner
11. | Pazngen 11.DkoHOMUKA, NEHBIH, PHIHOK 18 2 1 1 18 18
OO01w1ast TpyA0EMKOCTh, B Yacax 36125 9 [TpomerxkyTouHas aTTecTanus
dopma Cemectp
3auer 4
DK3aMeH




4.2.Copepxanue TUCHUIIMHBI «/[e10BOM MHOCTPAHHBIH A3BIK»

Pa3znen 1. KyabTypHble pa3jinuus B cepe 1eJI0BOT0 O0IIEHHS.

Cgerckas Oecena mpu nepBHYHOM oOmIeHuH. [IpuemieMbie U 3ampeTHbIE TEMBbl OOILEHUS.
OdunmanbHBIN U ACIIOBON CTHIIH OOIIICHUS.

Paznen 2. /le1oBasi KoppecnoHAeHIUS.

[TpocToe kKoMMepueckoe MUCbMO U ero 4yactu. CTaHIapTHBIE BBIPAXKEHUS, MCIOIb3yeMbIE B
nenoBeix nucbMax. OtmpaieHue u nonydeHue akca. @opma nenoporo muchbma. Illamka, mramm
OTIIpaBUTENA. AJpec MoTydaTess, ICXOAHbIE JaHHbIE, yKa3aHUE Ha coJiep:KaHue, oOpalleHue, TeKCT
MMChMa, 3aKITI0UnTeNbHas ¢pas3a mpomanus. [loanuce, mpunoxeHne, IpuMeYaHUe O PaCcChLIKE.

Pasznea 3. Buasl 1ej10BOoro nuchbMma.

3ampoc, MpeIoKeHue, IMOATBEPXKACHUE 3aKasa, 3asBiIeHHe 00 yCcTpoHCTBe Ha paboTy,
¢buHaHCOBasi MepenucKka, JOrOBOP KYIIU-MPOJAXH, COTPYAHHUECTBO M MapTHEPCTBO, cueTa U
TJIATEXKH, peKIIaMaIlys, MICbMO — PeKJIaMa.

Pa3nen 4. DunaHcoBas nepenucka.

Cuera u arexu. Paznmensl cuera: BUA TOBapa, lieHa OpyTTO M HETTO, HAJIOT Ha JOOABJICHHYIO
CTOMMOCTb, YCJIOBHUSI OILIaThl, peKJiaMallu, YINaKoBKa, aJpec, OroBOpKa O MpaBe COOCTBEHHOCTH,
MECTO UCIIOJHEHUS, MECTO apOUTpaxa.

Pa3nen 5. [louck padoTsl.

CoBersl 10 3 (GEKTUBHOMY TIOHMCKY TOIXOJSIICH paboThl, cobeceaoBaHHEe, OpraHU3AINH,
KapbepHasl IECTHHIIA, 3apIuiaTa.

Pa3nen 6. Tenedonublii pa3roBop.

OcoOeHHOCTH BEACHHUS JAETIOBOro pasroBopa mno tenedony. CTraHgapTHbIE peyeBbIe KIIMIIE,
UCIIOJIb3YeMbIC B Tele()OHHOM pa3rOBOpE B Pa3NUYHBIX CHUTyalusx oOmeHus. CTunu oOIeHHs 10
tenedony. [IpocnymuBanue ayauo3aniucu TeaeOHHOTO pa3roBopa U ero BOCIPOU3BEICHHUE.

Pa3nen 7. lesioBoe o01menue B pabodee M cBOOOJHOE BpeMsl.

[IpaBuna oOmIeHWs ¢ COTPyIHMKaMHU Ha pabodeM wMecte. BEXIUBBINA SI3bIK  OOIICHUS.
[IpaBunbHOE OOIIEHHE C COTPYIHUKAMHU BO BHEpabodee BpeMs.

Pa3nen 8. [lesioBble cOOpaHUS M BCTPEUH.

Crnenuduka oOmeHus Ha aemoBoM coopanuu. CTaHAApTHBIC S3BIKOBBIE KIIHINE, UCTIOIb3YeMbIe
npezacenareneM coopanus, yaacTHUKaMu coopanwsi. [IpaBuiia o0meHust Ha COOpaHuH.

Paznen 9. IleperoBopsil.

KynbrypHble pa3nuuust BeJeHUs IEpEeroBOPOB B pa3HbIX cTpaHax. BepOaibHas KOMMyHUKaIUs
Ha meperoBopax. HeBepOanbHass KOMMYHHKAIUS Ha TIEPETOBOPAX.

Pa3nen 10./lenoBasi nepenucka B cetu UHTEepHeT.

S13bIKOBBIE OCOOCHHOCTH HANMCaHUS COOOIICHUH A 3JEKTPOHHON mouThl. OpuuansHelii U
HEUTpanbHBIA cTUIK oOmeHus B cetn MuTepHeT. KomMepueckas mepenucka MexX 1y MOCTaBIIUKOM
Y TIOKYTIaTeJIeM.

Pa3znen 11. DxoHOMUKA, 1€HBI'M, PHIHOK.

[IpubObuth u yOBITOK, TOPTOBIS, KOPPYIIUS, WHHOBAIlMU B DKOHOMHKE, OTKPBITHE
coOCTBEHHOTO JieJ1a, OM3HEC JTUACPHI.

5. O6pa3oBare/ibHbIe TEXHOJIOTHHU
B xome oOCBOGHHs JWCIHUIUIMHBI TpPH TPOBEICHHH AyIUTOPHBIX 3aHITHH HCIOJIB3YeTCs
oOpa3oBaTenbHasi TEXHOJOTHUS, MPEIyCMaTPUBAIOIIAS TaKUE€ METOIbI U (OPMBI U3YUCHHUS MaTepuaia
KakK 1a00paTOpHBIEC 3aHATHUS, BKIIIOUYAIOIINE CIEAYIONINE aKTHBHBIE M HHTEPAKTHBHBIC (POPMBI 3aHATHI:
* pabora B mapax win Manbix rpymmnax (Pazgen 1. KynsTypHble pasnuuus B cepe IeI0BOro
obmenus. Paznen 6. Tenedouuslit pasroBop. Paznen 8. [lenoBsie coOpaHus u BCTpeuH. );
* Buaco-npaktukym (Pasgen 5. [Touck pabotsel. Pasnen 6. Tenxedounnsiii pasrosop. Pasmen 7.
JlenoBoe obmieHne B pabodee u cBoboaHOE Bpems. Pazmen 9. [Teperosopsi)
* mouck HeoOxomumon unpopmanuu B cetn «HTepHeT» (Pasaen 3. Bujabl Ae10BOro muchma.
Pasnen 10. [lenoBas nepenucka B cetd Mutepuer. Pasgen 11. DkoHOMUKA, IEHBIH, PHIHOK)



Ha Bcex mpaktuyeckux 3ansatusx (Pasnmen 1-11)npu pabore HaJ TEOPETHYESCKUM M MPAKTHIECKUM
MaTepuajioM MCIOJIB3YIOTCSl TakWe AaKTUBHbIE W HMHTEPAaKTUBHBIE IPHEMbI, KaK AaKTHBHOE
MO3HaBaTeNbHOE OOIIEHHEe, BKIIOYAOLIEe aHaJn3, CpaBHEHHe, 0000meHne, QopMylIupoBaHUE
BBIBOJIOB.

Takum o00pa3zoMm, 3aHATHA, MPOBOJUMBIE B HHTEPAaKTUBHOW QopMe, B TOM 4YHCIE C
UCIOJIb30BAHUEM MHTEPAKTHBHBIX TEXHOJIOIUH, cocTaBisitoT He MeHee 30 % oT olmiero koiauuecTBa
ayIUTOPHBIX 3aHIATHUM.

CamocTtosTenpHas padoTa CTYCHTOB MOAPa3yMeBaeT paboTy MO PYKOBOJCTBOM IPEIO1aBaTENs
(koHCYJIBTAIIMK, TIOMOIIb B HAMCAHUU pedepaToB, AOKIAJ0B U BHIMOJIHCHUN TBOPYCCKUX 3aJaHUil U
Ip.) ¥ WHAUBUAYAIbHYIO PabOTy CTYACHTA, BBINOJIHAEMYIO, B TOM uyucie, B lLleHTpe ydeOHO-
metoauueckoi aureparypsl (L[YJI-Tlensa) npu kadeape HEMENKOro sA3bIKa X METOIUKH MTPETOTaBaHuUsS
HEMEIKOTO S3bIKa, B KOMITBIOTEPHOM KJIacce C BBIXOJOM B MHTepHET Ha (aKkylnbTeTe HHOCTPAHHOTO
S3bIKa U B YUTAJIbHBIX 3a7aX YHUBEPCUTETA.

I[Ipn peanmuzanmum  00pa3OBaTENbHBIX TEXHOJNOTHUH  WCIONB3YIOTCS  CIAYIOIIUE  BUIBI
CaMOCTOSTEIIbHON PabOTHI:

* paboTa HaJ yueOHBIM MaTEpUAIOM YUeOHUKA;

* HamKCaHUE JEJIOBBIX MUCEM Pa3IMYHOTO XapaKTepa;

* COCTaBJICHHE MOHOJIOTOB / IMAJIOTOB IO TEME;

* BUJCO-TIPAKTUKYM;

* BBINOJHEHHUE MTPAKTUYECKUX YIPaKHEHUH;

* TIOArOTOBKA pedepaTa U JOKIaaa C KOMIIBIOTEPHON MTpe3eHTaIlNeH;

* mouck nHpopmaiuu B cetn «MHTEpHET», yueOHON U CIIPABOYHOM JIUTEPATYPE;

* OATrOTOBKA K C/Iaye 3a4yeTa.

6. YueOHO-MeTOAMYECKOE 0DecTeyeHrne CAaMOCTOSITeIbHOM PadoThl CTY/IEHTOB.
OueHoYHBIE CPEACTBA /IS TEKYLIEro KOHTPOJISA yCIIeBAeMOCTH,
NMPOMEKYTOYHOM ATTECTAIMH 110 HTOraM OCBOCHMS TMCIUIIIHHBI.

[TporpaMMoii AMCIMILIMHEI IIPEYCMOTPEHBI CIEIYIOIIHAE BUABI TEKYIIET0 KOHTPOJIS: BBIIIOIHCHHUE
3aJJaHUi MO IMOJATOTOBKE JIEJIOBOM KOPPECHOHACHUNH, NMEPEBOAY JOKYMEHTOB HA PYCCKUM A3BIK U C
PYCCKOr0 Ha MHOCTPAHHBIH, BBINOJIHEHUE KOHTPOJIBHBIX padoT.

ATtTecranus npoBoautcs B popme 3auéra B 4 cemectpe.

CamocrosiTe/ibHasA padoTa CTYACHTOB!

Opranuzanus caMOCTOSTeIbHONW paOOThI HaMpaBiieHa Ha JOCTHXKEHHE HECKOJIbKUX 1IeJIeH:

* chopMuUpOBaTh y CTYIEHTOB YMEHHE CaMOCTOSATEIbHO paboTaTh C  JHUTEpaTypod Mo
CHEIHaTbHOCTH Ha U3y4aeMOM UHOCTPAHHOM SI3BIKE;

* chopMUpPOBaTH Yy CTYIEHTOB TMPAKTUYCCKUE HABBIKM  BEICHUS [IEIOBOM MEPENUCKH Ha
HHOCTpAaHHOM SI3BIKE,

* CrIocOoOCTBOBATh OoJiee TITYOOKOMY OCBOCHHMIO MaTepuajia IO OMPEACICHHBIM TEMAaTHYECKUM
paszzenam Kypca;

* chopMHpOBaTH HABBIKU MPAKTHYECKOTO BIaJEHUS apCEHANIOM MPO()EeCCHOHAIBHBIX TEPMHHOB.




Ilnan caMocCTOATEJLHOH PA0OTLI CTYICHTOB

Ne Tema Bun 3aganune PexoMmennyemas nureparypa Konuue
HEN CaMOCTOATCIEHON AHTIIMHACKUH SA3BIK HEMEIKHH SI3BIK (dhpaHIy3cKHii CTBO
paboThI 4acoB
SI3BIK
1-2 | Pasaen 1. | IToxroroka Kk [1. Pasrpanuybre mnoHsATHS «odunuanbHelii u | a) [8], ¢. 1-7, 8-15; 6) [1], c. 5-7 a) [4], c. 5-23; 4
Tema 1.1 | ayauTOpHBIM MEeTOBOM CTHIIB OOIIIEHIUS [9], c. 1-13 [3], c. 208-214
3aHATUAM 2. TloxroroBbTe mpuMep CBETCKOM Oecelsl mpu 6) [1], c. 84-
MEPBUYHOM OOIICHUH 105; [10], c. 3-
15
3-4 | Paznen 2. | IloaroroBka K | 1. BeimonHHUTE NpakTUYECKUE 3a1aHus. a) [8], c. 70-77; [9], a) [1] c.18-19ymp. | @) [1], c. 137 4
ayIUTOPHBIM c. 50-73; 9-11 149; [2], c. 80-
3aHATHAM [5], c. 89-96 0) [1], c. 146-149, 85; [4], c. 92-
Pedepat/ 2. Hammummre coOCTBEHHOE MUCHMO, HCIIONB3YS c. 214-221,c. 251-| 100
TBOpYECKHE Pa0OTHI | HYXHYIO (hopMy. 252 0) [4], c. 90-101
U 1p.
5-6 | Pa3gen 3. | [loaroroBka k| 1. N3yunte Ha mpumepax mpaswia | a) [1], c. 14-33; [8],| 6) [1], c. 111-114) a) [1], c. 150- 4
ayIUTOPHBIM HAIUCAHUS Pa3IUYHBIX JIEJIOBBIX MMHCEM. c. 12-20; c. 252-258,¢c. 285-| 168; [4], c. 101+
3aHATHAM 2. Bwibepure 3 Tmma gemoBoro mmckMa u | 0) [1], c. 63-85 291,c. 319-328 109
HalMIIUTE COOCTBEHHBIE.
7 Paznen 4. | Iloaroroska kK | 1. OsnakombTech ¢ mpaBwiamu Tnpuema u | @) [9], c. 76-87; 0) [1], c. 76-81 a) [4], c. 92-101) 2
ayJUTOPHBIM OTIIPAaBKH CUETOB U IJIATEXKEH. b) [1], c. 88-95, c| [6] c. 15-18 c. 158-165
3aHATHAM 2. Creraiite MpaKTHIECKUE YIIPAKHEHHS. 99-101, c. 123-130| [7] Ne 44 200%. 3
IToaroroska k | 3.IloaroroBbTeCh K KOHTPOJILHOMH paboTe.
KOHTPOJIBHOM padoTe
8-9 | Pasnen 5. | Iloaroroska K | 1. M3yunTe myTH norcka noaxoasmeit padorel. | a) [1], c. 88-120; 0) [1], c. C.149-| a) [1], c. 152 4
ayIUTOPHBIM 6) [1], c. 130-144, 151,c. 157ymp. 5. | 157
3aHATUAM 2. Hamumumte noKan Ha OJHY U3 TEM: c. 145-160 [7] Ne 44 2009c.
Pedepar/ e  5hdeKkTHBHBIA TOMCK  paboThl MO 12
TBOpYECKUE PAOOTHI npodeccun,
u ap. i OBICTPOE MPOABHIKEHUE II0 KapbepHOH
JICCTHHUIIE
10- | Pasmen 6. | [Toaroromka kK | 1. O3HakomMbTeCh ¢ OcoOeHHOCTsMH BepaeHus | 0) [1], . 36-42; 6) [1], c. 35-38, c| a)[4],c.25-31 | 4
11 ayJIUTOPHBIM JIEJIOBOTO pasrosopa o Teneony, | ynpaxHeHus: 46-47 YIpaXHEHUS:
3aHATHIM CTaHJApTHBIMH peUeBBIMU ke, | 6) [10], c. 5-11, c| c. 54-58| 0) [7], c. 57-73

UCIIOJIb3YEMBIMH B Telle)OHHOM pasroBope B

12-18

ynpaxkaenus: 1-17




Pa3TUYHBIX CUTYAIHUSIX OOIICHUS.

2. Hanuiure auajior, UMUTHPYIOLIUN IEIOBOM
TeneGOHHBINA Pa3roBop.

3. Crienaiite NpakTUYECKUE YIIPAKHCHUS.

12- | Pasmen 7. | [loaroroska K | 1. Caenaiite mpakTHYECKHE YIPAKHEHHUS. 0) [12], c. 5-13, c| ©0) [1], c. 104-106, a) [3], c. 208-
13 ayIUTOPHBIM 14-22; c. 128 ympaxuenus | 214; [4], c. 63-
3aHATUAM YIPaKHCHHUS: 20-22, c. 244-246,| 91
Pedepart/ 2. Hamumute noKIan Ha TEMY: a) [9], c. 3-15, c.| c. 281-283 yIpasKHEHHUS:
TBOpYECKHE PpabOTHI * mpaBwiia OOIICHUsSI C COTPYJAHUKAMHU Ha 17-22 0) [2], c. 67-69
U JIp. paboueM MecTe.
* [PaBWIBHOE OOIICHHE C COTPYIHHUKAMHU
BO BHepabodee Bpems.
14 | Paspmen 8. | [loaroroska k | 1. O3HakombTech co crermukoi obmenus Ha | a) [9], c. 128-142; | ©0) [1], c. 171-174, a) [1], c. 9-24;
ayJUTOPHBIM JIeIOBOM COOpaHuH. 0) [12], c. 32-39 178-185 [4], c. 42-63
3aHATHAM 2. TlogroroBpTe  MOHOJIOT,  HCIIONB3YS 6) [3], c. 110-
CTaHIAPTHBIE SA3BIKOBBIE KITUIIE, HCTIOIB3YEMbIC 145
y4aCTHUKaMH COOpaHWUsL.
15 | Pasmen 9. | [loaroromka k | 1. HMsyuure Tteopermueckuii wmarepuan 1o | a) [6], c. 8-13, 144 0) [1], c. 137-140, a) [1], c. 25-34;
ayIUTOPHBIM IpaBUIIaM TIPOBEIEHHUS IEPETOBOPOB. 29, 20-25; [8], c|c. 192 ymp. 1-3,c. | [4], c. 42-63
3aHATUAM 51-54, 55-61 194 ynp. 8
Pedepart/ 2. Hammumute pedepat Ha OJHY U3 TEM: [7] Ne 44 2009
TBOpYECKHE PaOOTHI * KyIbTypHBIC  pa3iuyus  BeACHHS HPHIIOKEHUE-
U 1p. HIEPErOBOPOB B PA3HbIX CTPaHAX, BKJIaJIKa
* BepbanbHas ~ KOMMYHHKaunuss — Ha
neperoBopax,
e HeBepOasbHAasT KOMMYHUKAnus  Ha
HeperoBopax.
16- | Pasmen 10. | [ToarotoBka K | 1. O3HaKOMbTECH C SI3BIKOBBIMHU OcoOeHHocTsimu | @) [1], €. 209-220; | 6) [1], c. 38,c. 44-| 6) [8], c. 3-21
17 ayIUTOPHBIM HaNMCaHWs COOOIIEHU# s 3jaekTpoHHOoi | 6) [9], €. 62-65; 46, c. 59. ymp. 19, | yupakHeHMs:
3aHATUAM TIOYTHI. YIpaXHEHUS: c. 269 ymp. 13, c. | [5], c. 265-273
2. CpenaiiTe MpaKTUYECKUE YIIPAKHEHHUS. a) [9], c. 106-114 | 336ymnp. 5
Pedepar/ 3. Hamummre coOCTBEHHOE 3JIEKTPOHHOE
TBOpPYECKHE pabOTHI | TUCHMO.
U Jp.
18 | Pa3zmen 11. | [Toaroroska K | 1. Caenaiite mpakTHYECKHE YIPAKHEHHUS. a) [1], c. 158-163; | ©) [1], c. 202-203, a) [8], c. 25-54,
ayIUTOPHBIM 0) [1], c. 221-229; | c¢. 208-211,c. 223-| c. 55-82; [4], c.
3aHATHIM yIpasKHEHHUS: 225,c. 229ymp. 1-| 110-120; [5], c.
IToaroroBka K | 2.TloaroroBpTech K KOHTPOJIBHOM padoTe. 0) [8], c. 50-52, 604 2 9-34




KOHTPOJIBHOM paboTe 62 YIpaXXHEHUS:
6) [5], c. 331-
346

*Homepa yuebnvix nocoouit npueooamcsa u3z nynkma [ «Yueono-wmemoouueckoe u uH@opmayuonnoe obdecneyenHue Ooucyunaunvl <A3vik
0€/106020 00WEHUA»», HOO <A)» UMEIOMCA 6 6UOY YUeOHble NOCOOUA U3 OCHOGHOIL JIUMEPAMYPbL, OO <0)» - U3 OONOJIHUMETbHOU JIUMEPAMYPDL,
noo «g)» - Hnmepnem-pecypcet.

MeTtoanveckne peKOMEHAAIMH 10 OPTraHU3AIMH CAMOCTOSATE/ILHOI padoThI CTYAEHTOB.

BBIYUYUTh M CTApaThbCsA yMOTPeONATh (3aKperuisaTh) MpOPecCHOHAIbHYIO (TEMATHUYECKYI0) TEPMHUHOJOTHIO, YYHUTBHIBasS KOHTCKCTYallbHbIC
0COOEHHOCTH €€ TIEPEeBO/1a, HECOBMACHUSI 00beMa MOHITHI Ha 3bIKE UCTOUYHUKE U S3BIKE ITePEBO/IA.

BBITTOJIHUTh PEKOMEHIYEMbIC YIPAXHEHHUS 110 TeMe (B YCTHOHN MJIM MUChMEHHOHN (OopMe B COOTBETCTBHHU C 3aaHUSMH)

CHCTEMATHUYECKH IMMOBTOPSTH JEKCHUCCKUE €AMHHMIIBI (CIIEIIHATbHYIO TEPMUHOJIOTHIO) 10 THYHOMY CJI0BApPIO

MIOCTOSIHHO TIOITOJTHATH CBOM JIEKCHYECKHH 3arac peueBbIMU KIIHIIE, BRIPAKAIOIIMMHA KOMMYHHUKATHBHBIC HAMEPEHUS, COTJIaCHe \ HECOTIacHe,
yIUBJICHHUE, CPABHEHUS, ITOJIOKUTEIIbHYIO \ OTPHIIATEIbHYIO OIIEHKY, IMOATBEPKIACHUE, 3aMpeIleHue, Ipoch0y U T.1., GOPMYIIbl BEKIMBOCTH,
MPUCYLIUE SA3BIKY

O0TpaboTaTh KIUIIIEC U BRIPAKEHUS sl HaUajia U KOHIIA JACJIOBBIX MHCEM, COKpPAIIEHHUs, UCTIOIh3YEMBbIC B IETTIOBOM MEPETIHCKE

npu paboTe HaJ TEMAaTUYECKHMMH TEKCTaMH CTapaThCsl MPEOJ0JIeBaTh JIGKCHYECKHE TPYAHOCTH, CBSI3aHHBICE C OMOHHUMHMEH, TMOJIMCEMUEH,
JIOTaIbIBasICh O CMBICIIE HE3HAKOMBIX CJIOB HA OCHOBE KOHTEKCTA (CHTYyaIllH), IPOBEPUTH CEOS IO CI0BAPIO.

peoIoJieBaTh TPaMMATHUYECKUE TPYAHOCTH, CTUJIMCTUYCCKHE M JIp., Pa3BUBas yMEHUE YTCHHS PAa3HOTO pojJia JOKYMEHTOB (CIpaBOK,
o(HIIHANBHOM TOKYMEHTAIUH, 3asBJICHUM, ITUCEM H T.JI.)

ycTHas paboTa HaJ y4eOHBIM MaTepHaIoM BCETIa OJDKHA MPEANIeCTBOBATh MTUCHMEHHBIM YIIPAKHEHUSIM

OTMETUTH HEMOHATHBIE MECTA, BBIACIUTH HOBBIC JIEKCUYECKUE €AUHHULIBI, HANTH UX B CJI0BApE, 3alMCaTh B CBOIO CIIOBAPHYIO TETPab, BBIYUUTh
IIPH 3aIMOTHEHUH JJOKYMEHTAIUHU COOJII0IaTh JIOTHYECKYIO TIOCIIEI0BATEIBHOCT OCHOBHBIX MOMEHTOB JIEJIOBBIX Oymar

MOCTOSIHHO BECTH TEMATHUYECKOE JIOChE, MOMOJHSS €ro HE TOJBKO HOBBIMHU JIGKCHUECKMMH EIMHHIIAMH, KIUIIe, (pa3eolorndecKuMu
000poTamMu, HO M Pa3HOTO POJia BEIMHCKAMH B 00pa3liaMu JeI0OBOM JOKYMEHTAIIUH 110 BCEM TeMaM Kypca.




MaTtepuaJjbl AJIsl IPOBEJIEHNS TEKYIIETro U

MPOMEKYTOYHOI0 KOHTPOJISI 3HAHUH

pabora

pa3IMYHBIX JICJIOBBIX MHUCEM U BBIPAXKCHUS,
UCIIOJIb3YEMbIC B HUX.

Pa3zmen 6. OcoOGHHOCTH BeIeHUS ICIOBOTO
pasroBopa 1o TenedoHy, CTaHIapTHBIC
peueBbie KJIHIIIE, UCIIOJIb3yEeMbIC B
Tele(OHHOM  pasroBOpe B  Pa3IUYHBIX
CUTYaIUsAX OOIICHHUS.

Paznen 8. Cnenuduka oOieHus Ha ASIOBOM
coOpaHHH.

No Bug xonTpons Konrpoaupyemsie pasieibl (TeMbI) Komnereniuu,
/I MIPOrpPaMMBbI KOMITOHCHTBI
KOTOPBIX
KOHTPOJIUPYIOTCS
1. | Pedepar, noxman Paznen 5. DddextuBnpiii mouck padotsl mo | OK-6, OK-10,
npodeccun, Obictpoe npoaswkenue 1o | OIIK-5
KapbEePHOI1 JIECTHULIE.
Pazmen 7. IlpaBuma  oOmeHus C
COTpyAHHMKaMH Ha pabodeM  MecTe,
MPaBUIILHOE OOIICHNE C COTPYTHUKAMU BO
BHepabouee BpeMs.
Pazpnen 9. KynbTypHble pa3nudus BeACHHUS
MIEPETOBOPOB B Pa3HBIX CTpaHaxX, BepOagbHas
KOMMYHHKAITHS Ha NeperoBopax,
HeBepOabHAs KOMMYHUKAITUS Ha
MeperoBopax.
2. | Hanmcanue nenoBbix | Paznmen 2. JlenoBast KOppeCOHICHIIHS. OIIK-5, OIIK-6,
[THCEM Pasnen 3. Bugsr menosoro mmcema. Pasnmen | CK-1, OK-10
4. dunaHcoBas mnepenucka. Bribepure 3
THIIA JI€JIOBOTO MHChbMa W  HAIMIIUTE
COOCTBEHHBIE.
Paznen 10. [lenoBas mepenucka B CETH
HHurepHer.
3. | KonrponpHas padora 1 Paznen 4. dunancoBas nepenucka. OIIK-5, OIIK-6,
CK-1
4. | UtoroBass  koHtposbHas | Pazgen 2, Pasmen 3. IlpaBwma namumcanus | OIIK-5, OIIK-6,

CK-1




=

KonTtposbhas paGora 1.
AHIVIMIICKHH SI3bIK, HEMEIKUI SI3bIK, (PPAHITY3CKUM SI3bIK

OTBeThI IUIILYTCA HA M3y4aeMOM HHOCTPAHHOM SI3bIKE
Bo1 oTKa3b1BaeTECh MPUHSTH TOBapbl. COOOIIMTE B peKylaMalkH, TIOYEMY.
OnHa 13 (UPM-TIOCTABILMKOB 33/IPXKUBAET MOCTABKM CPOYHO HYXKHOTO ToBapa. CocTaBbTe
MHCHMO B OTJIEN AKCTIOPTA C BhIICHEHMEM NPUYMHBL. Bbl MoXkeTe sx1ath He Oonee Henerm. B
MIPOTUBHOM CiTy4dae Bam rpui€rcs aHHymMpoBaTh 3aKas.
Bamn xymeHT nomkeH ObUT OIUIATHTh CUET elie 24 anperist, HO JI0 CHX TIOp 3TOr0 He CIeNal.
Yro Be1 emy Harmimre?
Bor1 ormatimm cuer 25 vronst, Ho 28 Mrosist oy vy TIOBTOPHOE TPEOOBAHKE €r0 OTIATHTb.
Uro Be1 Hartiere B 0TBET?
Barn xmment yreepakzaet, uto omtatin cu€t emé 10 mueit Hazan. Ho vu Bbl, Hu GaHk He
TIOJTY YT TIOATBEp>KIeHMe orviarhl. Yto Ber Harvmmre Bariemy kmeHTy B dakce?



HUrorosbie KOHTPOJIbHBbIE paﬁonﬂ
AHDJTHVCKNH SIBLIK

1. Match the different types of meeting.

1 [ ]progress
2[|brainstormin T —
Ed -6 []board
meeting é S
shareholder Py .
\3 D : .J T— ~ 5[Jteam j

4 ]kick-off ;
People who work in the same department have this type of meeting regularly.
This is a meeting of a company’s most senior managers.
If you need new ideas, you have this type of meeting.
This is a meeting for a company’s investors.
At this type of meeting, you talk about what has been accomplished on a project.
This type of meeting is held at the beginning of a project.

- O O 0O T Y

2. Complete these extracts from a telephone conversati with words from the box.

And your name was * Did yousay ® Let me just read that béc"k’tbgyou .
So that’s ® Sorry, was that ¢ To Poland

1 Iwona  Well, first of all, how long would it take to ship a consignment to
Poland?
George 2 | would say between a
week and ten days by sea. We could also send a shipment via air
freight, but that would naturally be more expensive.

Iwona 2 a week to ten days?

George Yes, that’s right.

------------------------------------------------------------------

2 Iwona  So that’s 58 for Gdansk, then 61 3453.
George 33453 0r 24537
Iwona  It’s 34 53.

George  Right. 4. It's 00 48 5861 3453.

Iwona  Yes, that’s right.
3 George Great. 5 lwona...?

Iwona  Jakubik. That’s spelt J-A-K-U-B-I-K.

George % lwona Jakubik.

J-A-K-U-B-I-K. Got you.




3. Match the small talk questions and answers

1 How are things in Paris? a Nothing much, apart from work, to be honest. It's been

2 How’s the weather in Glasgow? really hectic here.

o

How was your holiday in Spain? Very well, thanks. The oldest one has just stariec school.

w

How are the kids? ¢ Wet, as usuall

S

What have you been up to? d It’s not too bad, actually. But last month was z nightmare.

6 Are things busy with you? e Very nice. We had a great time.

2 How did the conference go? f Great, | made lots of contacts.

g Oh, you know what it’s like. Same old thing as always.

4. Complete the two phone calls with words and phies from the box.

sorry again about the mix-up ® I’ll make sure that gets sorted out
it seems you sent us e there appears to be a mistake e
please accept my apologies ¢ I’'m really sorry about e could you tell me

1 ftta  I'm calling about the business cards you did for us.
' with the address.

Tania Oh no. I'm very sorry to hear that. 2 what the
mistake is exactly?
Etta  Well, you've printed the company address as one word, but it’s actually two words.

Tania 3 for the mistake. That’s entirely our fault.

4 straight away and we’ll send you new

cards as soon as we can.
Etta  That sounds good. Thanks for your help.

...................................................................................................

2 Eric  This is Eric Kessler from Fatima Networks. I'm calling about the software release you sent us
yesterday.
Basil  Uh huh. Is everything OK with it?

Eric  Actually, no. 5> the old version. The disk has

version 2.2 on it, not 2.3.

Basil  Oh dear. 6 that. I'll send you a new disk straight

away. You should get it first thing tomorrow.
Eric  That sounds good, thanks. I’ll probably call you again when it arrives.

Basil Do that. And 7
Eric  No problem.




5. Do the task below.

Here is a typical layout of a 1 letterhead ‘
simple commercial letter. = =5

Use the twelve different parts
shown to put together the
letter below.

‘ 2 references ‘

eg l2=a L3_dfte ‘

c.c. Martin Naylor, | 4 addressee’s name and address [

International Holdings, Singapore

a YR
5 salutation ‘
l o
6 subject title
7 body of letter
j J. Hardy e ————
8 complimentary close ‘
Janet Hardy =
b 9 signature ‘
23 June 199> e
— : 10 company position ‘

e
‘ 11 enclosures

12 copies

M for 19 1. VoUld jp

to Personal Assistant to the
Managing Director

Mr Alan Mexford,
Financial Consultant,
2 Victoria Buildings,

i\;’aige Road, 1 % gS ‘PLC
e nternauoﬂa e

07
Sreet, London WX OFHTek ¢

lex:
1:4444}21 Fax: 071443—0896’(::

1St of My Gilber Stnethers, Managing Direcror,

Grosvenor

International Holdingy

, O

6. Write your own letter of application.



HeMENKHUN A3BIK

1. Ergénzen Sie im folgenden Text die fehlenden Woérter
Lieferzeit, Kaufvertrag, Bestellung, Lieferweg, ieBen,  Wechsel, Lieferschein,
Auftragsbestatigung, Auftrag, lieferbereit, Versaad, Beforderungsmittel, Lieferweg.

Der Kaufer pruft das Angebot seines Lieferers, wahn es seinen Winschen entspricht, wird er
unverandert annehmen, d.h. er wird ... . Durch dist@kRing auf das Angebot des Lieferers hin
entsteht ein ... . In seiner ... gibt der Kaufer dieayee Warenmenge an. Er wird auch die ... und denn
... (z.B. mit seinem LKW) festlegen.

Manchmal begleitet der Kaufer den Rechnungsbetead.i@éferung mit einem ... .

Der Lieferer fuhrt gewdhnlich mit der Sorgfalt daslentlichen Kaufmanns den ... seines Kunden aus.
Bei bestimmten Auftragen wird er seinem Kunden eineusenden.

Sobald die Wahre ..., wird die Lieferfirma sie veraareit machen und auf den vereinbarten ...
bringen. Dabei geht ein ... an den Kunden ab. Wicistigm Lieferschein die Angabe der ... (z.B. 1
Klasse mit zeichen Al 1 als Expressgut) und dagper Bahn, per LKW, per Schiff, per Flugzeug).

2.  Wie gibt der Kunde eine schriftliche Bestellung ab?

a) Bezug, Betreff, Anrede

b) Dank fur das Angebot — im Bezug (,0biges Angebot")

c) Man bestellt:

Warenart (Art. Nr. ...)

Qualitat

GrolRe, Farben (,laut Muster*)

Menge

Preis je Einheit

Verpackung

Lieferung

Zahlungsbedingungen

Besondere Wiinsche, z.B. auf eigene Rechnung esfiesse Verpackung
d) Abschluf3: Man hofft auf gute Ausfilhrung der Besiied) und fristgerechte Lieferung
e) Hochachtungsvoll

Unterschrift

3. Erganzen Sie im folgenden Brief die fehlenden Wi&r. Eines der Woérter in Klammern ist
richtig.

Lieferzug

Krupp GFT Gesellschaft fur Anlagen, -Bau,-

und Gleistechnik mbH

Altendorfer Stral3e 104

D-45143 Essen

Otto Schneider GmbH
Zeppelinsallee 70-76
6741 Grafenhausen
24.03.2003
Unsere Bestellung vom 3.03.2003
Auftragsbestéatigung zum 10.03.2003

Sehr geehrter Herr Schmidt,

(1) (mit, seit, in) 10.03.2003 warten wir adfd (2) (Lieferung, Bestellung, Rechnung) der
bestellten PVC-R6hre Nr. 384/A.

Unsere Lagerbestande sind aufgebraucht, (3) il, (Walls, so dal) auch wir in



4) (Lieferverzug, Lieferungsaufschub, Liefestem) geraten. Bitte schicken Sie uns die Ware bis
1.04.2003. (5) (Da, als, wenn) Sie diesen Tremicht (6) (einheiten, andern, angeben),
treten wir von unserem Auftrag zurick.

Mit freundlichen Gruf3en

4. Welche Geschaftsbriefe schreiben die Firmen, bisin Vertrag zwischen den beiden Firmen
abgeschlossen wird?

a) Die Firma Schlieder, Kaffeegrof3handlung, 2 HamgbWorpsweder StralRe 17, bendtigt fir lhren
Betrieb ein Kopiegerat (fur Trockenkopien). Sieredht an die Firma Repro-international, Dusseldorf,
Heinrich-Heine-StralRe 3, und bittet um ein Angebot.

b) Die Parfimeri Hollweg, 5 Kdln, Habsburgerring, 286chte den neuen Lippenstift ,Hippie* der
Firma Anderson-Kosmetik, 62 Wiesbaden, TaunusstBalReinfiihren.

c) Die Firma ,Moderne Mobel“ Inhaber Hans Schrejrg39 Bad Mergentheim, Hermann-von-Salza-
Stral3e 45, bestellt bei der Holzgrohandlung Gafitterer, 734 Calw, Hermann-Hesse-Sral3e 6, am
1. Okt. 03 fur den 20-Dez. 03 Mobelholz ,Fichte 1 ik Wert vom 17000 Eu. 4 Wochen vor der
Abnahme will der Kunde die Starke, die Lange ureRlieite (Abmessungen) mitteilen.

5. Zahlungsbedingungen. Ordnen Sie den Begriffen dienésprechenden Definition zu.

1. netto Kasse a) Wenn der Kaufer innerhalb einer
bestimmten First bezahlt, kann er vom
Rechnungsbetrag einen bestimm

Prozentsatz abziehen. Er zahlt also etwas

2. innerhalb 14 Tagen 2% Skonto

3. gegen Vorauskasse

4. gegen Nachnahme

5. durch Akkreditiv

6. Kasse gegen Dokumente

weniger als Belohnung fir schnelles Bezahl

b) Zahlungsformen im AuRRenhandel,
der die Bank des Kaufers und die Bank
Verkaufers zusammenarbeiten. Die Ban
verpflichten sich zur Auszahlung d
Rechnungsbetrags bzw. zur Aushandigung
Warendokumente. Dadurch ist ei
hochstmdgliche Sicherheit fur Kaufer u
Verkaufer gegeben.

c) ... ist im AufRenhandel und I
innerdeutschen Handel dblich. Der Kaufer
verpflichtet zu zahlen, sobald er d
Warendokumente erhalt. Der Besitz ¢
Dokumente garantiert die Ware.

d) Zahlungsbedingungen, bei denen
keinen Abzug (z.B. Skonto) gibt.

e) Zahlungsbedingungen, bei denen

Post bei der Auslieferung den

Rechnungsbetrag bar vom Kunden entzi

on.
Dei
des
ken
oS
der
ne
nd

m
st
ie

er

es

die

cht.

Der Betrag wird auf das Postgirokonto des

Verkaufers Uberwiesen.
f) Der Kaufer bezahlt die Rechnung, be
er die Ware bekommt. Man kann diese Art

or
der

Zahlung auch mit anderen kombinieren.

6. Ergénzen Sie im folgenden Brief die fehlenden WorteEines der Worter in Klammern ist

richtig.



Industriebank AG
Altendorfer Stral3e 65
D-45143 Essen
Klinsor OHG
Th.Mann-Str. 30a
Lubeck
Anweisung zur Begleichung lhrer Rechnung Nr. ...
Sehr geehrte Frau Grohmann,

(1)__ (da, wie, weil) wir lIhnen am Telefon sagteonnten wir die (2) (die Rechnung,
die Verpackung, die Qualitat) vom ... nicht frulbegleichen, (3) (dass, wenn, weil) Ihre
Sendung im Betrieb (4) _ (gemal3, dank, infolgeangelhafter Angaben auf dem (5)
(Verrechnungsscheck, Lieferschein, Zahlungsaudgleiczunachst nicht auffindbar  war.
Wir haben den (6) (Anfrage, Betrag, BestellungHohe von Eu ... heute (7) (Uberwiesen,
bezahlt, verzbgert), so da sich eine weitere Magnreniibrigt hat. (8) (ohne, um, statt) uns
kinftig gegenseitig Unannehmlichkeiten zu erspabéiten wir (9) (uns, lhnen, Sie) die korrekte und
vollstandige Ausfullung des Lieferscheines zu (10) (achten, schreiben, bekommen).

Mit freundlichen Griufden

7. Erganzen Sie die Satze:
Zahlungsaufforderungen, Zahlungsverzug, Lieferungsgrzug, Zahlungserinnerung, Mahnungen
Wenn eine Rechnung nicht bezahlt wird...

Das Mahnwesen

Bei ... mahnt der Kunde den Hersteller bzw. Liefiéea. Bei ... mahnt umgekehrt der Lieferant
den Kunden. Auch bei diesen ... gibt es mehrere Behidim allgemeinen werden zwei bis drei
geschrieben, die auch so hei3en: 1. MahnungZ. Mahnung und 3. oder letzte Mahnung.
4.0rdnen Sie die Begriffe a) Vorauszahlung, b) Atzag, c) Zahlung gegen Ware den folgenden
Aussagen zu:
Die Zahlung erfolgt nach Ubergabe der Ware.
Die gesamte Ware wird bereits vor der Lieferung abéiz
Vor Lieferung bzw. Fertigung der Ware wird beraiis Teilbetrag an den Exporteur gezahlt.

8. Ordnen Sie den Begriffen die entsprechenden Deaftionen

1. Annahmeverzug a. Wird die entsprechende Redhniaht
rechtzeitig bezahlt, dann ist der Kaufer im ...

2. Reklamation b. Wenn der Kaufer die Waren beiLdeferung
nicht ibernimmt, dann sprechen wir vom ... des
Kaufers.

3. Zahlungsverzug c. Liefert der Lieferer nichtrzuereinbarten

Zeitpunkt, ensteht ein ...

4. Lieferverzug d. Wenn die bestellten Waren nichart, Gute,
Menge, Farbe, Preis usw. dem Angebot
entsprechen oder beschadigt sind, wird von seiten
des Kunden ... eine
erhoben.




dbpauny3ckuil A3bIK

Répondez aux questions sur le sujet "La sociétd, visite de l'entreprise”:
Par quoi voulez-vous commencer la visite deenemtreprise?
Qu'est-ce qui vous intéresse en particulier?

Combien d'employés emploie votre enterprise?

Comment sont les équipements de votre entefpris
Quels sont les atouts des machines?

Est-ce que les pannes sont fréquentes?
Prévoyez-vous étendre le marché?

Comment augmentez-vous la production?

Est-ce que les exportations de vos produits gandes?

10. La concurrence se fait sentir?

11. Ou en sont nos commandes?

12. Quelles sortes d'emballage utilisez-vous?

13. Disposez-vous de votre propre parc de camions?

14. Quelle est la tache principale du marketing?

©CoNo,rwWNEE

MARKETING

Le marketing — c'est le management de I'échangeehet des relations réciproques, c'est le
domaine scientifique principal des sociétés plugehidppées et le domaine de l'intérét croissantrsnve
les sociétés et les organisations improfitablemande entier. Toutes les organisations rencontrent
jour le probleme de la croissance des prix (du meludu marché planifié qui subit des exigences
toujours croissantes.

Les organisations doivent toujours penser a dérenda production, les services, les prix, les
liens et le partage de maniére pour réaliser Isesibe des acheteurs. C'est la tdche du marketing.

Bien que la vente soit l'affaire trés ancienne,marketing est un phénomene relativement
nouveau. Il représente l'organisation au trés Inargau de beaucoup de fonctions — la vente, les
publicités, I'étude du marché, le développementndeselles productions, le service des clients — ce
qui influence aux exigences et aux besoins dedeauntse

Plusieurs organisations n'‘ont pas au commencendeptéle marketing, car il doit étre porté au
niveau scientifique avant d'étre adapté dans épnige. Mais le rendement est si grand qu'a I'époqu
actuelle aucune grande, moyenne et méme petitepeisee ne peut se passer sans marketing.

2. Répondez aux questions d'apres le texte: "Orgaxi choix stratégiques™:
1. Comment est née I'entreprise "Organix"?

2. Qu'est-ce qu'on fabrique?

3. Quels sont les deux marchés principaux dadprise?

4. Quelle est la part de I'exportation des pitsdie I'entreprise?

5. Ou a-t-on implanté la filiale et pourquoi?

6. Comment s'opéere la répartition entre les deies?

7. Comment est le positionnement de I'entre@ismarché?

8. Qu'est-ce qu'il faut faire pour maintenir &sjion de leader?

9. De quoi s'agit-il quand on parle de la crét®/

10. Pourquoi doit-on poursuivre la croissance ssideux marchés?

3. Choisissez les affirmations correctes:

1. Organix a choisi de délocaliser sa productiansd'ile pour des raisons
a) économiques et géographiques

b) économiques, géographiques et culturelles



c) économiques, politiques et culturelles

2. Les activités de production s'effectuent

a) au siege etalile

b) au siége uniquement

c) alle uniqguement

3. La commercialisation des produits se fait dipde
a) le siege

b) Ile

c) le siege et I'lle.selon le cas

4. La politigue commerciale de la société reposdesueléments suivants
a) créativité, quantité, service

b)créativite, qualité, service

c) créativité, qualité, sérieux

5. Les criteres de pénétration du marché asiasqoe

a) le nombre de consommateurs et leurs habitudesat'ach
b) le nombre de montres vendues et les facilites stelalition
C) le nombre de consommateurs et leur pouvoir d'tacha

ORGANIX, CHOIX STRATEGIQUES.

Organix dans sa forme actuelle est né du regroupisnte petits commercants qui avaient des
ambitions de se développer a I'exportation et quipois conscience gu'ils ne pouvaient le fairegu'
jonc-tionnant leurs moyens. C'est une compagnieusiniblle de bracelets pour montres donc
monoproduit qui a deux grands marché, un — le ndanctdustriel. L'entreprise travaille avec
I'industrie horlogére pour 1 équipement des montrasves et qui représente environ 60% de son
activité et son deuxieme marché — c'est le marchgdgpublic ou il s'agit de distribuer a l'intemtio
des consommateurs les bracelets de renouvellerheni eeprésente environ 40% de son activité. Le
siege de I'entreprise est dans une ville du suga¥ys et I'entreprise a une unité sur une des des d
l'océan Pacifique. L'entreprise a 66% de |'expiomadle ses produits avec deux grandes zones dtexpor
— I'Europe et le sud-est asiatique avec des plfaress telles que la Corée et le Japon. Organst c'e
une entreprise en Bourse ce qui est une commuarichgaucoup plus forte, beaucoup plus ouverte et
c'est savoir dire effectivement & ses clients geel#s les points forts de la politique commergiale
guels sont les moyens, quelles sont les ambitier®dtreprise.

L'entreprise a implanté sa filiale dans une ilecpagu'il était nécessaire d'incorporer a ses
produits une main d'oeuvre a plus faible colt pgreel'entreprise c'est l'industrie de main d'oewetr
on a choisi I'le pour quelques raisons essergietle a recherché un pays avec une stabilité qaditet
sociale car il s'agit d'un investissement a longnés on a fait également ce choix parce que la
population de I'le est naturellement bilinguest&dire qu'elle parle francais et anglais et e les
techniciens puissent faire passer ce qu'on appelleur de main, les finesses du métier, il était
préférable d'avoir former les gens en francais.

Entre les deux sites la répartition s'opere deatari suivante: le siege travaille en amont et en
aval et I'lle travaille au centre. C'est-a-direaemont on fabrique dans I'entreprise essentielhsémble
des productions techniques — finissage des cuutl|lame, tous les matériels de production, les
boucles, toute la part recherche, créativité, megiénouvelles — l'ensemble de ces éléments sont
transmis a l'ile pour la fabrication propremeneditl bracelet et la totalité de cette productioerd
dans l'entreprise pour la commercialisation surdegx marchés de l'industrie horlogere et du grand
public, mais il faut souligner un point important Ferganisation entre les deux sites — de I'Tlewet
siege est faite d'une fagon tres pointue avec iaigh informatique chaque jour pour gérer cetietel
qui est a 10 000 kilométres, d'une facon aussi due s'il était sur le site, au niveau du suivi des
encours de la production, des stocks, des commajuilesnt transmises a l'le.

Le positionnement de l'entreprise est un positiorer® moyen, haut et trés haut de gamme. Ca



veut dire que la politique commerciale de l'entispest sous-tendue par trois éléments importdets:
créativité, de qualité et de service et effectivetrie terme "créativité" est trés important, cas'dgit
d'avoir la montre et le bracelet-montre comme wessoire de mode et c'est véritablement le bracelet
qui est un des composants les plus importantslteaisilage de la montre.

Pour maintenir la position de leader, on doit inatigement savoir garder l'avance et garder
l'avance ca veut dire étre fort en terme de crié@timais non seulement de créativité au niveau de
recherche des formes et des matieres, mais enrdaablasser cette créativité¢ a de l'innovation
technique, a des mises au point de matiéres nesved telle sorte a garder toujours effectivemast u
force de proposition importante & I'ensemble ddiéntéle et cette force de proposition pas seuitme
au niveau de la montre neuve et de I'équipemetfiindestrie horlogere, mais également au niveau du
marché du grand public, par exemple avec la miggoat d'un nouveau concept de conditionnement
et de présentation du bracelet qui permet au t&tahorloger-bijoutier de présenter au consomnrateu
le bracelet sur la montre sans avoir a la retieesa@h étui.

Alors, il s'agit de poursuivre la croissance ssrdeux marchés et comme la production annuelle
de montres neuves au niveau mondial augmente tsyjon a de belles perspectives. Et quant au
marché grand public, c'est de poursuivre premieneffimplantation au niveau des pays européens et
deuxiemement au niveau des pays de I'Asie, les ¢agjas forte population et pouvoir d'achat. On a
déja commencé une distribution en Corée et au Jap@m ce qui concerne I'Europe, on vient de
racheter un distributeur en Allemagne et les petsgs sont bonnes et on a beaucoup de travail a
réaliser.

4. Livraison non conforme

Le client signale une livraison non conforme

* Votre envoi du ... vient de nous parvenir et noagsven remercions. Toutefois, au déballage,
nous avons eu la surprise de constater qu'il hjgaaiconforme a la commande.

* Les ... correspondant a notre commanhde.. nous ont été livré(e)s le ... . En procédatd a
vérification, nous avons constaté que certainslastiprésentent des défauts de fabrication.

Le fournisseur répond

* Par votre lettre du ... , vous nous informez gse.le qui vous ont été adressé(e)s le ... , n8 vo
donnent pas satisfaction.

* Nous apprenons par votre lettre du ... que notrei@e fourniture de ... ne vous pas a donné
satisfaction. Nous le regrettons sincerement cas ratachons une importance primordiale a contenter
notre clintele.

* Votre lettre du ... a retenu toute notre attentimys voudrez bien nous excuser pour cette
erreur commise lors de I'emballage.

 Par votre lettre du ... vous nous informez quee.correspondent pas a ceux (celles) que vous
nous avez commandé(e)s. Nous vous prions d'acdeptes n0os excuses pour cette erreur.

Crpykrypa 3a4yera:
1. Hanucauue 1ej10BOro muchbMa.
2. Benenue Gecennl ¢ mpemnogaBateieM (0e3 NpeaBapUTEIbHOI MOATOTOBKH) B paMKax
onpeaeJeHHON CUTYalluMu:
KynpTypHBIe paznuuus B cdepe AeTOBOT0 OOMIECHUS.
TenedoHHbINH pa3roBop.
[Touck paGoTEHI.
JenoBoe obmieHue B pabouee U CBOOOTHOE BPEMSI.
JlenoBbie coOpaHusi U BCTPEUH.
[TeperoBopsl.
JenoBas koppeCnOHAEHUHS.
HenoBas nepenucka B cetn MIHTepHer.
OKOHOMHUKA, I€HbI'H, PBIHOK.

CoNoohrwWbE



7. Y4eOHO-MeTOAUYeCKOe U MH(OPMAIIMOHHOE o0ecnedeHne JUCIUIIIMHBI
«SI3BLIK €JI0BOr0 00IECHU»

Anznuiickuil A3vIK.
a) OcHOBHasI IUTEpPaATYpA:
1. Augpromkun A.I1. JlenoBoii anrmuiickuii. busnec-kypc: Yue6. moc. —Pocros u/J[; ®ennkc, 2004. —
412c.
2. HazapoBa T.b. Aurmmiickuii s3bIK nenoBoro oomenus: [loc. mist 00yd. ureHuro: Y4uel. moc. s
By30B. —M.: Bbic. k., 2006. — 13%.
3. Tenenp D.D. S3BIK aHTTIUHCKOW U aMEPUKAHCKOW TIPECChl: y4eO. 1moc. 1Mo aHriI. si3. — M. BBICII. IIIK.,
2006. — 11%.
4. Emmerson Paul Email English. — Oxford, McMill2008.
5. Flower John Build your business vocabulary. stBo, 2008.
6. Gladis S. Survival writing for business. — Angte006.
7. Lowe S. & Pile L. Negotiating. — Surrey, 2007
8. Wallwork Adrian English for Presentations at In&ional Conferences. - New York Dordrecht
Heidelberg, 2010.
9. George M. Hall How to present at meetings. — SingapCOS Printers Pte Ltd, 2007.

0) /lonotHUTE/IbHAS JIUTEpPATypAa:

1. Ara6eksu W.I1. [lenoBoit anrnuiickuii. — Pocros v/J: ®ennkc, 2002. — 312.

2. Bacwunbea JI. [lenoBas nepenucka Ha aHTIIL. si3bike. — M.: Alipuc nipecc: Ponsd, 1999. — 348&.

3. BosmmH .M. B Mupe 6usHeca: Yu.-met. noc. —M.: mapketunr, 2001. — 254.

4. ]JlenoBas mepenucka Ha aHTJIMHCKOM U pycckoM s3bikax: 4000ctangapTHBIX (ppa3 u BEIpaKCHHUI,
100 06pa31oB JenI0BOIi MEpEnrcKy Mo TeMarnieckuM paszaenam / nepes. 11, Cabo, pex. B.U. Kymios.
— bynanemr, [Tanronaprt, 1996. — 39%.

5.  JenoBoii anrnuiickuii: Yue6. anri. 53.: U.1. u 2 =English for Business Part 1rZ. AnekceeBa u
ap. —M., 2000 - 638 c.

6. Mutuna WU.E. JlenoBoii anrnuiickuii. [TyremecTBre (rOCTUHUIIA, TUTAHUE, TPAHCIOPT, TYPHU3M):
V4. noc.- Cri6.: Coro3, 2001. — 31@.

7.  ®enopoa JI.M. [lenosoii anrnuiickuii: 30 ypokoB: Yu. moc. —M.: IN'appapuxu, 2001. — 222.

8. Deirdre Howard-Williams Business words. — Oxfor@02.

9. David G. Smith English for telephoning. — Oxfor@14.

10. Rawdon Wyatt Check Your Vocabulary for Business &inistration. — London, A & C Black
Publishers Ltd, 2007.

11. Tomson K. English for meetings. — Oxford, 2011.

12. Eric H. Glendinning Information technology. — Oxfip2006.

13. John C. Brereton Writing on the job. — NY, 2006.

14. Miguel F. Ruiz-Garrido English for Professional ahchdemic Purposes. — NY, 2010.

15. Shirley Taylor Communication for business. — Harldéwngman, 2006.

Hemeuyxkuii a3vik.
a) OcHOBHasi JIUTEPaTypAa:
1. TI'.J. Apxunxkuna, I'.C. 3aBroponnsis, I'.Il. CapbrueBa. «/lernoBasi KOppeCHOHICHIIUSI HA HEMELKOM
s3pIke». —PocToB-Ha-/lony: «®enukc», 2005.
2. CazonoBa E.M. MexayHapoaHble KOHTaKThl: y4eOHOE MOCOOME MO HEMEIKOMY S3BIKY IS
nepeBoaunkoB. — M., 2004.

0) /lonotHUTEILHAS JIUTEpPATYpA:
1. bopucko H.®. «busnec — kypc Hemerkoro s3eika». —M.: Jloroc, 2002.



2. BacunbeBa M.M. Hemenkuii 361K U1 CTYZACHTOB-3KOHOMUCTOB. M., Anbda —M. 2005.

3.  Mununa H.M. [Ipeanpusitue u npousBoacto. M., Tezaypyc 1999.

4. Pymsnnesa T.A. JlenoBoe oOmienne. YueOHo-MeToanueckoe nmocodue. —lensa, 2002. 4. 1.
Bem. 1. — 2002 — 64.

5.  OOydeHue apryMeHTHPOBAaHHOMY OOIICHHUIO CTYACHTOB 3 Kypca S3bIKOBBIX (paKkynbTeToB: MeTos.
pek./Coct. Pymsanena T.A. —Ilensa, 1996. — 58.

6. Coxkomnosa O.B. Kommepueckoe muceMo: y4e0.-MeToI. moc. o HeM. 513. it ctya. —llensa, 1997.
- 3.

7. Tasera Markt

Dpanuy3cKuil A3bIK:
a) OcHOBHasI TUTEpPaTYypA:
1. TomoBanoga, U. A., Ilerpenko, O. E. Jlenosoii ¢paniry3ckuii? 91o He Tak TpyaHo! Yueb. mo ¢p.
a3. B 24. Y.1. —M.: [Ipocsemenue, 2007. — 208.
2. UWccnenoBanue 1Mo AMCKYpCY JAeIOBOro ooOmieHus: cBogHbid pedepar // CorumanbHble U
rymMaHuTapHele Hayku. OtedecTBaHHas u 3apyoOexHas nurteparypa. Cep. 6. SI3siko3nanue: PXK /PAH
NHUOH. —M., 2009. -Ne2. —C.80-85.
3. Kysnenos B. ®. OOmme npunimnel aenooro odbmienuss /| B. @. Kysnemos // cBsizu c
OOIIIeCTBEHHOCTBIO: TEOpUHU U TexHooruu: yued. / B. @. Ky3uenos. — 3¢ u3a. ucnp. u nepepad. —M.,
2009. —C. 208-214.
4. Menuxosa, I'. C. ®paHIy3cKuii A3bIK U A€I0BOT0 00IIeHus: yueb. mocoodue mis By3oB / I'. C.
Memuxosa. —M.: Beicmras mkoia, 2004. — 218,
5. Léconomie de la France: faits et chiffres. — Raclette, 2006.
6. Danébo M., Penfornis J.-L., Lincoln M. Le fran¢ds la communication professionnelle. — P.:
Clé Internationale, 2005.

0) /lonoiHUTEIbHAS JIUTEpPATypa:

1. JHemumposa, I'. B. Ilcuxomorust aenoBoro obmieHuss u kommyHukauuii / I'. B. Jlemumosa //
VYupasienueckast cuxonorus. y4ue6. mocooue / I'. B. Jlemugosa. —M., 2010. -C. 84-105.

2. Urnarenko, U. M. OcobeHHOCTH KyJIbTYpbl COBpeMEHHOro nenoBoro obmenus / W. W.
Urnarenko // Bonpocsr kynbryposoru. — 2009. Ne2. —c. 67-69.

3. Komesas, U. II. Ocuosel gnemoBoro o6menus [/ WM. II. Komesasg, A. A. Kanke //
[TpodeccronanbHast 3TUKA ¥ IICHXOJIOTHS JAeI0BOro obienus: yued. mocodue / U. I1. Komresas, A. A.
Kanke. M., 2009. -C. 110-145.

4. Ilenamosa, I. M. VYcmex nmemoBoro obmenus / I'. M. Illemamosa // JlenoBas KymbTypa |
ncuxojiorusi oomenus: yueouuk / I'. M. lllenamoBa. — 9 u3n. mepepad. —M., 2009.

5.  DddexruBHoe aenoBoe odmenue // Menemkment: yueonuk / mox pex. M. JI. Pasy: roc. yH-T
ymp. —M., 2008.

6. Bremond J., Gélédan A. Dictionnaire économiqueneias. — P.: Hatier, 2001.

7. Daigne, J.-F. L éthique financiere. Presses unitaémss de France. — P., 2002.

8. Kletz P. La recherché en éthinque des affaireseSips P.: Marketing, 2001.

9. Thénevet M. La culture d enterprise. Presses usitagnes de France. — P., 2003.

10. Daigne, J.-F. L éthique financiere. Presses unita@rmss de France. — P., 2002.

11. .Kletz P. La recherché en éthinque des affairesdsip- P.: Marketing, 2001.

12. Thénevet M. La culture d enterprise. Presses usitagnes de France. — P., 2003.



8. MaTepuaibHO-TeXHHYeCKOe o0ecneyeHne TUCIHUIIMHBI «/eJ10BOH HHOCTPAHHBIN SI3BIK»

YuebHbIC ayauTOPHH, JabopaTopus KOMIIbIOTepHOT0 MoaenupoBanus: 10 kommeorepoB (Core 2
DUO 7300/2 Gb/ 250 Gb) ¢epsep (Intel Xeon/ 8Gb/ HDD2*500 RAID)konupoBaiibHasi TEXHUKA,
sugeonpoekrop Hitachi CP-X250, marautodonsr Samsung, Philipspubnuoreka yHuBepcurera,
6ubmmoteka LleHTpa yueOHO-METOANYECKON TUTEepaTyphl Mpu Kadeape HEMEIIKOTo S3bIKa U METOAUKH
npernoaBaHust HEMEIKOTO sI3bIKa ¢ Meaua- u ponotekoit (LMZ-Pensa, Goethe-Institutjparadonnsrit
KaOWHET, ayJAuTOpHUs, CICHUAIBHO O0OpYJOBaHHAs  MYJIbTUMEIUWHBIM  JEMOHCTPAIIMOHHBIM

KOMIIJICKCOM.



PaGoyas mporpamMma JUCHHAILTAHEI «/leJI0BO HHOCTPAHHBIH A3BIK» COCTAaBjIEHA B COOTBETCTBHU C
tpeGoBanusamu OI'OC BIIO ¢ yderom pexomenparuii mpumeproii OOII BIIO mo HampaBineHHIo
noaroroBku «Ilemarorudeckoe oGpazoBanHe» W TNpodmIo nNoAroToBKkH «MHOCTpaHHBIA #A3BIK
(aHraMicKuil A36IK/ HeMenKuil A3bIK/ PpaHIy3CKHil S3BIK)».

[Tporpammy mepepaboTanu:

1. 3aB. kadenpoit «Hemerkmii xe;m;cwmmma IpENoAaBaHus HEMELKOTO S3bIKa»

PazyBaeBa T.A.

2. JlonenT kadeapsl «AHIITHHACKYH —a METOMKA IIPENoJaBaHus aHITTHHCKOTO SI3bIKa)»
JNmutpres J1.B.

~N
3. JloneHT Kadenpsl ¢OpaHIry3CKHii 361K 1 METOAMKA IIPETIOIaBaHUs (PPAHITy3CKOTO A3bIKaY»
/

CypxoBaJIB._ /{17
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ITporpamma o06peHa Ha 3aceqannu Kadeaps! « Hemerkuii 361K ¥ METOIMKA IPENOJaBAHUS HEMEI[KOTO
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